
Define el modelo de negocio, la estructura de precios y la naturaleza del trato con el cliente.

1. El trato

2. Producto, servicio o híbrido

3. Qué compra realmente el cliente

4. Tipo de cliente

5. Comprador vs usuario

6. Mercado de dos lados

7. Precio inicial

8. Precio basado en valor

9. Recurrente o transaccional

Portada — Commercial

? Commercial

Tarjetas de esta colección

Revisión #1
Creado 2026-04-13 21:19:45 UTC por Gideon Blaauw
Actualizado 2026-04-13 21:19:45 UTC por Gideon Blaauw

https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/el-trato
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/producto-servicio-o-hibrido
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/que-compra-realmente-el-cliente
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/tipo-de-cliente
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/comprador-vs-usuario
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/mercado-de-dos-lados
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/precio-inicial
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/precio-basado-en-valor
https://wiki.cleantechhub.net/books/commercial/page/recurrente-o-transaccional

