
Diseña y ejecuta entrevistas de descubrimiento con rigor científico para validar el mercado.

1. Lista objetivo de entrevistas

2. Mapa de comprador

3. Cobertura del segmento

4. Mom Test

5. Calidad de preguntas

6. Supuestos a preguntas

7. Ejecución de entrevistas

8. Disciplina de escucha

9. Volumen mínimo de aprendizaje

10. Síntesis de hallazgos

11. Falsos positivos

12. Nivel de compromiso del cliente
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